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1. OBIJETO

O presente Manual de Avaliagdo do Perfil do Investidor — Suitability (“Manual”) busca determinar
procedimentos e normas para a analise do perfil dos investidores clientes da Matias e Leitdo Consultores
Associados Ltda. - LEMA Economia & Finangas (“LEMA”).

As normas expostas neste Manual sdo aplicaveis a todos os clientes para os quais a LEMA preste os
servigos de consultoria de investimentos (“Cliente”), bem como aquelas pessoas que possuam cargo,
funcdo, posicdo e/ou relagdo, societaria, empregaticia, profissional ou de confianca (“Colaboradores”), .
Os procedimentos aqui descritos serdo conduzidos mediante contato pessoal ou com o uso de qualquer
meio de comunicacdo, seja sob forma oral ou escrita, por meio fisico, correio eletrénico (e-mail), aplicativo
de comunicagdes, SMS ou pela rede mundial de computadores (Internet), dentre outros.

1.1 Abrangéncia

As regras desse Manual, bem como os demais normativos internos aplicdveis as atividades da LEMA, sao
de conhecimento de todos seus Clientes e Colaboradores, ainda que ndo diretamente ligados as fungdes
desempenhadas.

Todavia, as seguintes areas estdo diretamente envolvidas nos procedimentos de coleta de informacdes,
manuten¢do ou monitoramento do perfil do Cliente:

Area Comercial, Compliance e Consultoria de Valores Mobiliarios.
1.2 Aplicabilidade com Ressalvas
Esse Manual aplica-se a todos os segmentos de Clientes atendidos pela LEMA, com as seguintes ressalvas:

a) A negociagdo com (i) institui¢des financeiras e demais institui¢des autorizadas a funcionar pelo
Banco Central do Brasil, ou a elas equiparadas, (ii) companhias seguradoras e sociedades de capitalizagao,
(iii) entidades abertas e fechadas de previdéncia complementar, (iv) fundos de investimentos e
administradores de carteira e distribuidoras de titulos e valores mobiliarios, (v) clubes de investimentos,
(vi) agentes autdonomos de investimento, administradores de carteira, analistas e consultores de valores
mobilidrios, ainda que pessoas naturais, devidamente autorizados pela CVM, e (vi) investidores ndo
residentes estdo dispensados das regras desse Manual;

b) E vedada a recomendacdo de produtos quando o perfil do Cliente ndo for adequado ao
produto ou servico, quando o perfil do Cliente ndo possa ser obtido ou ainda quando esse estiver
desatualizado, sendo possivel acatar as ordens dadas pelo Cliente, todavia, antes da primeira
recomenda¢do o Colaborador devera, obrigatoriamente, alertar o Cliente sobre a auséncia,
desatualiza¢do ou inadequacdo do perfil e seu desenquadramento, nos pareceres e/ou comunicagdes via
e-mails solicitados aos Clientes;

c) Na eventualidade de o Cliente optar por contratar investimentos que ndo se enquadrem em
seu perfil, sera informado, além das demais informagdes do produto, é informado, em destaque, que o
perfil do Cliente ndo esta enquadrado para o produto em questdo; e

d) O monitoramento, por sua vez, é realizado pela area de Consultoria de Valores Mobilidrios, a
fim de verificar se os procedimentos estdo em adequado funcionamento.
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1.3 Base Legal
* Instrugdo CVM 592 e 539.
2. ESTRUTURA RESPONSAVEL
A LEMA designou o diretor de consultoria de valores mobiliarios (“Diretor de Consultoria”), conforme
definido em seu contrato social e formulario de referéncia, como o diretor responsavel também pelo

processo de analise do perfil do investidor, a fim de verificar a adequacdo do perfil dos Clientes as
recomendac¢bes enviadas.

3. METODOLOGIA DE AVALIACAO DO PERFIL DO CLIENTE
3.1 Registro de Informagodes

As informagdes relativas ao perfil do Cliente sdo registradas e armazenadas pela drea de Consultoria de
Valores Mobilidrios da LEMA, pelo prazo de 5 (cinco) anos.

3.2 Perfil do Cliente

A LEMA utiliza uma metodologia prépria para a avaliagdo do perfil do Cliente, fundamentada na obtengao
e analise de informacgdes do Cliente, que permitam avaliar ao menos os seguintes critérios:

a) Porte financeiro do Cliente;

b) Necessidade de liquidez do Cliente;

c) Obijetivo Principal do Cliente;

d) Conhecimento e familiaridade do Cliente com os investimentos; e
e) Perfil de risco.

O perfil do Cliente é obtido por meio da aplicagdo de um questionario onde cada resposta possui uma
pontuagdo e seu somatdrio permite a definicdo e enquadramento do perfil de cada Cliente. Depois de
preenchido o questionario, trés sub-perfis sdo tragados para o Cliente:

1. O Sub-perfil geral: Trata da avaliagdo geral do Cliente, desconsiderando limitadores de liquidez
ou de porte. Caso o Cliente ndo possua tais fatores limitantes, seu perfil considerado sera
conforme a tabela de pontuacgdo abaixo:

PERFIL RESULTADO

Conservador 10-19
Moderado 20-29
Agressivo 30-39

2. O Sub-perfil de tamanho: Trata do porte do Cliente. Quanto menor seu porte, mais dificil é para
o Cliente diversificar seus investimentos, bem como mais arriscado, visto que qualquer atraso
em repasses pode ocasionar em resgates ndo previstos.

OBS: Para efeito de avaliacdo, considera-se qualquer Cliente com patrimdnio liquido inferior a
RS 3.000.000,00 (trés milhdes de reais) como sendo de perfil conservador pelo porte.
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1. O Sub-perfil de liquidez: Busca entender as necessidades de utilizagdo dos investimentos no
curto prazo. Quanto maior for esse risco, mais conservador o Cliente devera ser na escolha dos
seus investimentos.

OBS: Para efeito de avaliacdo, considera-se qualquer Cliente que esteja utilizando os recursos
investidos para pagar obrigacées ou que tenham probabilidade de média e alta de resgate de
30% (trinta por cento) dos seus investimentos, como sendo de perfil conservador pela liquidez.
Caso acreditem que possam precisar de uma pequena parcela dos investimentos para fazer
frente ao pagamento de obrigacdes, ou que, apesar de ndo necessitarem resgatar, dificilmente
fardo novas aplicagdes, serdo considerados moderados ou conservadores, caso este ultimo seja
o apontado pelo sub-perfil geral.

3.3 Monitoramento

O monitoramento da adequacdo dos produtos sugeridos pela LEMA aos seus Clientes, relativamente ao
seu perfil compete a drea de Consultoria de Valores Mobilidrios.

Adicionalmente, compete a drea de Compliance:

* Realizar testes de controles internos para verificagdo da aderéncia a esse Manual, quanto aos Clientes
gue mantenham posicdo ativa; e

* Oferecer treinamentos das regras e informacgdes relativas ao presente Manual e a classificagdo de
Clientes e produtos.

3.4 Desenquadramento e Reavaliagdo

A area de Compliance monitora a adequacao do perfil do Cliente aos produtos os quais compdem sua
carteira, visando identificar possiveis desenquadramentos.

Em caso de desenquadramentos entre o perfil do Cliente e o investimento realizado, o Colaborador

devera orientar o Cliente quanto aos riscos em razdo do desenquadramento. Depois de orientado, podera
o Cliente escolher pela redugdo da exposi¢do aos riscos ou pela sua manutengdo, observando o que segue.

O Colaborador ira enviar um e-mail de ciéncia para o Cliente acerca do desenquadramento do
investimento realizado, bem como informara nos pareceres solicitados pelos Clientes.

3.5 Categorias de Produtos de Investimento

A LEMA somente fara recomendacdes de produtos, servigos e/ou operagdes ao Cliente com base no seu
perfil, desde que:

i) o perfil do Cliente seja adequado ao produto, servi¢o e/ou operagio;

ii) a situacdo financeira seja compativel com o produto, servico e/ou operacgdo, considerando a sua
situagdo atuarial, financeira, seu patrimonio liquido e o valor dos ativos que compdem o patrimonio do
Cliente; e
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iii) os custos diretos e indiretos associados aos produtos, servicos e/ou operagdes, isoladamente ou em
conjunto, ndo impliguem em custos excessivos e inadequados ao perfil do Cliente, se for o caso.

Para a determinacdo da cesta de produtos, servicos e/ou operagdes compativeis com o perfil do Cliente,
€ necessario analisar e classificar os produtos, servicos e/ou operacdes que a LEMA seleciona para os seus
Clientes, identificando as caracteristicas que possam afetar sua adequagdo ao perfil do Cliente.

3.6 Termo de Desenquadramento

O desenquadramento é informado por e-mails e, quando requisitado pelo Cliente, pelo o envio de
pareceres. Nao necessariamente o investidor profissional possui perfil de Risco Moderado ou Agressivo.

4. TREINAMENTO DOS COLABORADORES

O diretor de compliance da LEMA (“Diretor de Compliance”) é responsavel por treinar os Colaboradores
que participarem da prestacdo dos servigos de consultoria de investimentos com relagdao as politicas e
regras descritas no presente Manual.

O Diretor de Compliance organizard um treinamento de atualiza¢do anual e/ou quando da atualizagdo do
presente instrumento, sobre os temas abordados nesse Manual. Além disso, novos Colaboradores
receberdo treinamento especifico quando de seu ingresso na LEMA. A participagdo em tais treinamentos
é obrigatdria e sera controlada por lista de presenga conforme o caso.

5. DIPOSICOES GERAIS

A LEMA elaborara um relatério de avaliagio de perfil do Cliente contendo explicagbes sobre a
metodologia aplicada e sobre o seu perfil.

6. VIGENCIA E ATUALIZACAO
Este Manual serd revisado anualmente, e sua alteragdo acontecera caso seja constatada necessidade de

atualizacdo do seu conteudo. Podera, ainda, ser alterada a qualquer tempo em razdo de circunstancias
que demandem tal providéncia.

7. HISTORICOS E VERSOES

Motivo da Alteragao Departamento
2019.1 Criacdo 31/07/2019 Compliance/Juridico
2020.2 Atualizacdo de | 10/11/2020 Compliance/Juridico
informacoes
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